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Willkommen! 

Höre dir jeden Tag die Diamond Tagesimpulse auf der Diamond Lounge
Kongressseite oder in der Facebook PopUp Gruppe Diamond Lounge an

und bewerte für dich jeden Tag, wo du bei dem konkreten Thema
hinsichtlich deiner erfolgreichen Sichtbarkeit stehst. 

Am Ende des Kongresses weißt du somit genau wo Handlungsbedarf liegt
und wo du ansetzen kannst, um effektiv, ergebnisorientiert und mit Freude

sichtbar zu sein. 

Notiere hier deine Erkenntnisse und Learnings und teile sie auch mit
deinem Kongress-Buddy und in der Facebook-Gruppe mit uns. 

Viel Freude und ganz viele Aha-Momente,

Angelika 

Tag 1 - DIAMOND IMPULS 

Interview - Warum Sichtbarkeit & Business für dich 2023 leichter sein wird!  
& 

DIAMOND IMPULS 
Deine Sichtbarkeit-Superkräfte und Kryptonit 

SAVE THE DATE 18.10.2022 - 19.00 bis 20.30h 
ONLINE LIVE TRAINING mit Angelika Buchmayer & Shailia Stephens
 'Wie du zur gefragten und gut gebuchten Expertin wirst und auf 300 bis
500 K skalierst ohne aufwendiges Marketing‘‘
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Tag 2 - DIAMOND IMPULS 
THE WHO - Flirtest du mit jedermann am Markt oder datest du schon
deinen Traumkunden?

'Meine Zielgruppe hat sich nicht verändert und ich spreche sie regelmäßig
auf ihre Schmerzpunkte, Herausforderungen an.'

0 -----------------------------------------------------------------------------------------------10

Tag 3- DIAMOND IMPULS 
THE WHAT - Führen alle Straßen nach Rom?

'Ich habe ein Einführungsangebot das ein klares Problem meiner idealen
Kunden löst und das perfekte Stück meiner Expertise darstellt.'

0 -----------------------------------------------------------------------------------------------10

Tag 4 - DIAMOND IMPULS  
ALIGNMENT - Das Pareto-Prinzip der Sichtbarkeit

'80 % meiner Sichtbarkeitsaktionen sind in alignment mit den
Hauptproblemen meiner Zielgruppe und führen elegant zu meinem
Einstiegsangebot.'

0 -----------------------------------------------------------------------------------------------10

Tag 5 -DIAMOND IMPULS 
Buyer's journey - Die Phasen der Kundenreise 

'Meine Kommunikation berücksichtigt Menschen in allen Phasen der
Buyer’s Journey und führt sie über die Zeit zu mir.'

0 -----------------------------------------------------------------------------------------------10
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Tag 6 - DIAMOND IMPULS 
CALL TO ACTION - Täglich meldet sich ein Kunde...oder doch nicht?

'Meine Messages beinhalten zu 80 % der Zeit oder mehr eine klare
Aufforderung zum Handeln.'

0 -----------------------------------------------------------------------------------------------10

Tag7 - DIAMOND IMPULS  
Recycling ist gut für dich und die Umwelt

'Kreiere ich nur Content oder habe ich erprobte Messages die tatsächlich
zur Kundengewinnung führen?

0 -----------------------------------------------------------------------------------------------10

Tag 8 - DIAMOND IMPULS 
ONE MAIN STAGE - Ein Hauptbühne auf der ich glänze 

Ich habe eine Bühne, die mir wirklich liegt, wo ich glänze und die ich
strategisch nutze, um bei meinen Kunden sichtbar zu sein und neue
potentielle Kunden zu gewinnen

0 -----------------------------------------------------------------------------------------------10
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MEINE DIAMANTEN  
Aha Momenten & Learnings aus den Interviews   
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C O P Y R I G H T  A N G E L I K A  B U C H M A Y E R   1 0 / 2 0 2 2  

 Angelika Buchmayer  
Expertin für Experten




anstrengende Launches satt haben, nicht ständig Webinare zusammenstellen
möchten, keine Lust mehr auf lange Erst- und Verkaufsgespräche, Sales Teams
haben und auf anderes zeitfressendes Marketinggetönse, sondern sich viel mehr in
ihrer ‚Zone of Brilliance‘ aufhalten.

simples effizientes Marketing möchten, um mehr Zeit für die Dinge zu haben, die
sie außerhalb des Business gerne tun.

gerne auf einer Wohlfühlbühne glänzen und dafür bei ihren Idealkunden bekannt
sind.

für jene Umsetzerinnen, die gerne auf ein mehrfach 6-stelliges Business (300.000 -
500.000 Euro) skalieren wollen, von denen ihnen auch tatsächlich was über bleibt.

ganz einfach konstant 5K, 10K, 15K, 20K oder mehr Soulmate Kundinnen gewinnen
möchten.

die Vorteile eines Boutique-Business-Modells schätzen.

Angelika Buchmayer arbeitet mit ausgewählten ‚Diamonds‘- Expertinnen, die sich
einen Namen am deutschsprachigen Markt aufbauen möchten mit einem
außergewöhnlich simplen und brillanten Business. Expertinnen, die keine Lust haben
auf anstrengende Launches, komplizierte Marketingtrichter oder teure Anzeigen.

Ihre ‚Diamonds‘ brauchen nur einen authentischen Außenauftritt, eine einzige
Expertenbühne, auf der sie glänzen und mit der sie ihr Netzwerk aufbauen und eine
Handvoll gezielter Botschaften, die ihren Verkauf für sie erledigen.

Simple Brilliant Business ist für ‚heart driven‘ Coaches, Beraterinnen, Mentorinnen,
Dienstleisterinnen, Unternehmerinnen, Female Leaders, die

Als leidenschaftliche und professionelle Netzwerkerin bietet Angelika ihren Kundinnen
und Geschäftspartnern bei ihren BeyondNetworking-Events, wie Global Dinner,
Dine&Shine und den Circle of Excellence Days an, sich mit UnternehmerInnen,
VisonärInnen und QuerdenkerInnen zu verbinden, um ihr Wissen und Erfahrungen zu
bündeln und durch Kooperationen ihre Sichtbarkeit zu steigern und ihr Business
wachsen zu lassen. 

www.angelikabuchmayer.com


